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PETR GALATIK





Úvod
Vyjednávání je dialog s cílem vyřešit spory, dohodnout se na dalším postupu nebo vyjednat pravidla a sankce, přičemž na rozdíl od soudního jednání či arbitráže neexistuje nezávislá rozhodovací autorita nadřazená všem účastníkům sporu. Smyslem vyjednávání je co nejvíce uspokojit zájmy zúčastněných stran, často za cenu kompromisu. Vyjednávání se v neformální podobě objevují v běžném životě, více formalizovanou podobu mají například v podnikání, vládních záležitostech, diplomacii, vojenství a podobně. Člověk, který se vyjednáváním zabývá profesionálně, se nazývá vyjednavač nebo negociátor.
Tolik z encyklopedia Wikipedia…a na co se ptát ??
· kdo jsem když jsem profesionálně připraven na vyjednávání ?

· proč vyjednávám ?

· jak vyjednávám ?

· co a s kým vyjednávám ?

· kdy a kde vyjednávám 

a nebo 

· jsme dobře připravení na vyjednávání ?

· musíme vůbec vyjednávat ?

· víme vše o tom jak bychom mohli úspěšně vyjednávat ?

· jak dalece jsme flexibilní při vyjednávání ?

· máme připraveny k vyjednávání všechny potřebné informace ?

· umíme si vybrat správné informace k analýze situace a přípravě pro vyjednávání ?

· jaké jsou hlavní parametry mého vyjednávání s klíčovým zákazníkem ?

· jaká je moje vyjednávací pozice ?

Pokud jste si už odpověděli na výše uvedené otázky, přijďte si ověřit správnost odpovědí !!!!!

Jsme v mnoha oborech a společnostech v  období před vyjednáváním ročních obchodních podmínek ….

 A proto nabízíme dvoudenní kurz : 

Vyjednávání pro manažery 
s podtituly:

Buď si koučem pro vyjednávání

Netradiční pohled na proces vyjednávání

Odkoučuj se k nejlepšímu obchodnímu vyjednávání ve svém životě

Jak Vám tento kurz pomůže v praxi

· získáte vyšší jistotu a sebevědomí před samotným vyjednáváním a v průběhu vyjednávání

· upevníte nebo získáte svůj kredit jako profesionálně připraveného vyjednavače, profesionální partner pro jednání s Vašimi zákazníky, klienty.
· seznámení se s procesem CÍL – REALITA – MOŽNOSTI – VOLBY využitelného nejen při přípravě a samotném vyjednávání

· zreviduje stav vaší připravenosti na vyjednávání 

· připravíte si základní strukturu procesu vyjednávání ročních obchodních podmínek pro r. 2010
S čím se na kurzu seznámíte

· s možnostmi pohledu kouče na vyjednávání

· s využitím vybraných koučovacích nástrojů pro přípravu a samotné vyjednávání 

· s Pyramidou logických úrovní, kterou můžete dále využít i při řešení jiných situací ve Vaší práci včetně práce na svém rozvoji a rozvoji svých podřízených 

· s jednotlivými rozměry procesu vyjednávání

· s jakými styly vyjednávání se můžeme setkat a jak na ně reagovat

· s jednotlivými fázemi procesu vyjednávání

· jaké jsou taktiky a strategie při vyjednávání

· jak řešit konfliktní situace při vyjednávání

Jaký je další přínos tohoto kurzu
· seznámíte se s odlišným způsobem přípravy na vyjednávání

· na základě účasti  vybraných jedinců z Vaší společnosti doplníte know – how Vaší společnosti
· na základě ověření kvality a přínosu kurzu může být dále kurz  realizován interně pro všechny odpovědné manažery Vaší společnosti ( včetně oddělení obchodu, nákupu, financí, marketingu – tzn. všechna oddělení která nějakým způsobem vyjednávají  a významným způsobem tak mohou  ovlivnit hospodářské výsledky Vaší společnosti )

· najdete krátký čas na zastavení a ověření si schopností a připravenosti úspěšně vyjednávat
· na základě mnohaletých zkušeností lektora mohou být konzultovány konkrétní situace k vyjednávání
· budeme společně hledat řešení konkrétních situací 
Jak bude kurz probíhat

· kombinací prezentací, individuálních a skupinových cvičení s využitím vybraných koučovacích nástrojů
· prezentací řešení konkrétních situací při vyjednávání
· v atmosféře snahy lidí o své zdokonalení a vyšší sebepoznání
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Kdo kurz povede

Petr Galatík věnoval celý svůj profesní život práci v FMCG
 korporacích  jako jsou Tabák Philip Morris , Pepsi Co , 
Bestfoods , Yoplait  , Vitana , AAA Auto stále v pozicích 
Národního manažera prodeje, Obchodního ředitele 
nebo zástupce vícepresidenta pro území Česka, Slovenska 
a vybraných zemí CEE. Ve své práci byl zodpovědný 
především za plnění prodejních cílů výše uvedených společností
 a rozvoji svých pracovních týmů. Díky této praxi měl možnost se seznámit, uplatňovat a dále rozvíjet veškeré činnosti které souvisejí právě s dosahováním co nejlepších prodejních výsledků a rozvoji pracovních kolektivů i samotných jednotlivců. 

Jako bývalý úspěšný profesionální sportovec je maximálně výsledkově orientovaný člověk se snahou vítězit a tuto vlastnost přenášet na svoje klienty, současné i budoucí vítěze.

Komu je kurz určen
Kurz je určen všem, kteří mají zájem o rozvoj svých vyjednávacích dovedností a těm kteří si chtějí ověřit úroveň svých vyjednávacích dovedností, připravenosti na vyjednávání a schopnosti profesionálně se na taková vyjednávání připravit.

Pozičně se potom jedná o pracovníky, kteří jakýmkoliv způsobem vyjednávají s klienty, zejména pak z pozic manažerů v oddělení:

· prodeje

· marketingu

· nákupu

· logistiky

Kurz je vhodný pro firmy s omezeným počtem manažerů u kterých není efektivní z finančních důvodů realizovat kurz formou „ in – house „ – tzn. pouze pro účastníky jedné firmy. 

Termín a místo kurzu
                         8 – 9.10. Praha – Hotel Globus, Gregorova 2115 / 10, Praha 4
                       12 – 13.11. Vyškov – Hotel Allvett ( u cesty Vyškov – Rousínov )
Maximální počet účastníků kurzu je 12.

Čas kurzu
Po oba dny v čase  9,00 – 17,00hod.

Cena a způsob přihlášení: 
Cena kurzu zahrnuje pracovní čas lektora, pronájem místnosti a technických zařízení, prezentační a cvičební materiály, psací potřeby, jiné kancelářské potřeby, strava  a občerstvení.
Cena za jednoho účastníka: 5 900 Kč bez DPH

Cena za  dva účastníky z jedné firmy: 10 600 Kč bez DPH

Cena za tři účastníky z jedné firmy:   14 200Kč bez DPH
Více účastníků kurzu z jedné firmy se nemusí zúčastnit školení v jednom termínu, ale ve více termínech.
Přihlásit se můžete vyplněním a zasláním Přihlašovacího formuláře na mail adresu 

galatik@tmspeg.cz nebo poštou  na adresu: Petr Galatík

                                                                      Družstevní 28

                                                                      682 01  Vyškov

Ubytování

Ubytování si zajišťuje sám účastník kurzu. Na obou níže uvedených hotelech jsou v uvedených termínech už v současnosti rezervovány pokoje  - akce Petr Galatík TMS. Je nutné pouze objednat dále ubytování na Vaší společnost.
Ve Vyškově tedy doporučujeme ubytování přímo v Hotelu Allvet – místě konání kurzu .   Kontakt: tel. 517 330 553, www.hotelallvet.cz
V Praze tedy doporučujeme ubytování v Hotelu Globus – místě konání kurzu.
Kontakt: 296 799 100, 296 799 100, www.hotel-globus.cz,

              e-mail: rezervace@hotel-globus.cz
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